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®EMPOWERING SERVICE

Manual do Coordenador de LCIF de Clube

Liderando o seu Clube ao Sucesso




Bem-vindo!

Prezado Coordenador de LCIF de Clube,

Obrigado por aceitar esta importante funcdo em nome do seu clube! Vocé estd se juntando a uma equipe
global de lideres empenhados na maior campanha de arrecadacdo de fundos da nossa historia, a
Campanha 100: LCIF Impulsionando o Servigco. Por meio desta campanha, intencionamos arrecadar USS
300 milhGes para possibilitar que LCIF aumente o seu impacto na prestagdo de servigos, para que assim
possa combater a crise de salde do diabetes e expandir as nossas Causas Globais. Juntos, poderemos
fazer a diferenca nas areas de visdo, juventude, assisténcia apds catadstrofes, esforcos humanitarios,
diabetes, cancer infantil, fome e meio ambiente.

A Campanha 100 representa uma oportunidade de transformarmos a nossa Fundagdo e o mundo.

Por meio desta campanha, pedimos a todos os Ledes que comecem a apoiar ou continuem apoiando LCIF
todos os anos. Contando com a sua liderancga, pedimos a todos os Ledes que considerem uma doacdo de
USS 100 por ano. Esta doagdo - apenas USS 2 semanais - causard um grande impacto na capacidade dos
Ledes de cumprir a nossa missdo e provocar mudancas positivas em todo o mundo.

Este guia 0 ajudara a aprender sobre a Campanha 100, a sua fungdo como coordenador de LCIF de clube
e como envolver os seus companheiros Ledes na angariacdao de fundos para esta importante campanha.
Nas préximas paginas, vocé aprendera a contar a sua histéria, elaborar um plano, formar a sua equipe e
angariar fundos. O guia complementar de contar histdrias e outros materiais de treinamento, juntamente
com a orientacdo do seu coordenador de LCIF de distrito, o ajudardo e ao seu clube a obter éxito. Embora
tenhamos um objetivo ambicioso a atingir, sabemos que, com o seu apoio, vamos alcanga-lo!

Muito obrigado novamente por aceitar este cargo de lideranca. Esperamos que este guia seja Util para
vocé no exercicio das suas atividades, liderando o seu clube ao alcance do sucesso!

Atenciosamente,

ASSINATURA ASSINATURA
Ex-Presidente Internacional Dr. Jitsuhiro Yamada Ex-Presidente Internacional J. Frank Moore, IlI
Coordenador Geral da Campanha Vice-Coordenador Geral da Campanha
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A Sua Funcao

LCIF é a sua fundagdo, a nossa fundagdo. Na funcdo de coordenador de LCIF de clube vocé ajudard a fazer uma
conexdo entre o seu clube e as varias maneiras em que LCIF ajuda os Ledes a servir, oferecendo aos associados
diversas formas de participar. O trabalho que vocé executar para garantir a participacdo de todos sera vital para o

Nnosso sucesso!

A sua fungdo consiste de quatro tarefas principais, ligadas por um objetivo comum - promover a participagdo de

todos os Ledes:

Forme uma equipe. Crie um
comité para ajuda-lo a angariar
fundos e faca um alcance
comunitario.

-

Elabore um Plano.
Aprenda sobre as vari
maneiras pelas quais vocé
e 0 seu clube podem
apoiar a Campanha 100.
Depois, estabeleca a sua
meta.

PARTICIPAGAO

4

Angarie Fundos. Faca a sua doagdo
pessoal primeiro. Depois, pega que
outras pessoas se unam a Vocé em
apoio a Campanha 100 e ofereca-

Ihes maneiras de participar.

($)

g€

O restante deste guia Ihe ensinard maneiras praticas e faceis para garantir que vocé consiga cumprir o seu

importante cargo de lideranca.
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Comece aqui: A sua Introducao a LCIF e a Campanha 100
O que é LCIF?

A Fundacdo de Lions Clubs International (LCIF) é o brago filantrépico de angariagdo de fundos e financiador de
subsidios da nossa associagdo global. Todos os dias, LCIF trabalha para cumprir a nossa missdo: apoiar os esforcos
dos Lions Clubes e parceiros para servir as comunidades em ambito local e global, levar a esperanca e impactar
vidas por meio de subsidios e projetos de servico humanitario.

O que faz a Fundag¢Go?

Gracas ao altruismo e dedica¢do de milhares de Ledes, LCIF conseguiu outorgar mais de USS 1 bilho a projetos e
parcerias de servico dos Ledes em todo o mundo. A generosidade da comunidade Leonistica permitiu que LCIF
proporcionasse a dadiva da visdo, oferecendo ainda apoio aos jovens e viabilizando assisténcia apds catastrofes,
além de abordar uma ampla gama de necessidades humanitarias.

Por que a Fundagéo é importante?

Lions Clubs International (LCI) é a maior e mais eficaz organizacdo de servicos do mundo, e os Ledes por si proprios
sdo respeitados internacionalmente como lideres em prestacdo de servicos. Individualmente, servimos com os
nossos clubes e fazemos a diferenca nas comunidades locais. LCIF nos permite ampliar e expandir esse impacto em
escala global.

LCIF é a sua Fundagdo. Ela pertence a cada Ledo e viabiliza o servico e o impacto dos Ledes em todos os cantos do
mundo. O sucesso de LCIF é essencialmente o sucesso de cada Ledo - dos 1,46 milhdo de companheiros!

O que é a Campanha 100: LCIF Impulsionando o Servigo?

Campanha 100: LCIF Impulsionando o Servigo é a préxima campanha transformadora da Fundagdo. Por meio da
Campanha 100 estaremos angariando USS 300 milh&es, aumentando o impacto que exercemos para salvar a visdo,
proporcionar desenvolvimento juvenil, assisténcia apds catdstrofes, esforcos humanitarios e combater a crise
global do diabetes, além de expandir o nosso enfoque para incluir o cancer infantil, combate a fome e protec¢do ao
meio ambiente. A campanha apoiarad subsidios e parcerias que permitirdo que nossos Ledes incrementem os
servicos a centenas de milhares de pessoas em anos vindouros.

Por que os LeGes devem apoiar a Campanha 1007

O ponto central de ser Ledo ou Leo é prestar servicos. E por isso que nos afiliamos - servir é o que fazemos. Por
meio do nosso apoio a Campanha 100, LCIF capacita os LeGes com 0s recursos necessarios para abragarmos as
questdes com as quais nos importamos, proporcionando mudangas reais e duradouras.

Por que o meu clube deve se envolver?

Porque vocés sao LeGes! Por meio da Campanha 100, estaremos fortalecendo o trabalho dos LeGes para salvar a
visdo, apoiar os jovens, proporcionar recuperacao apoés catastrofes, combater o diabetes, cuidar das familias que
enfrentam o cancer infantil, alimentar os famintos e proteger o meio ambiente. Resumindo, gragas a Campanha 100
0 seu clube podera ajudar a transformar o mundo para melhor.
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O\ Etapa Um: Contar a sua Histdria sobre LCIF e a Campanha 100
\ Acredito no importante trabalho de LCIF para os LeGes e para a nossa comunidade. Mas
ndo tenho certeza se todos os companheiros LeGes pensam da mesma maneira. Como

L posso ajudd-los a entender o poder de LCIF e a razdo de apoiarmos a Fundagdo?
Conte a Sua Histdria.

Faga com que os
associados entendam o

impacto de LCIF em sua Um dos aspectos mais importantes da sua funcdo como coordenador de LCIF de clube

comunidade e em todo € ajudar os companheiros LeGes a compreender a razdo de LCIF ser muito importante
\ o mundo. para a comunidade Leonistica global, e porque devem oferecer apoio a fundagdo como
k parte dos servicos que prestam a comunidade.

Pense sobre a Ultima vez em que vocé fez uma doacdo para LCIF ou para outra
organizac¢do. Por que vocé fez uma doac¢do? Talvez, parte do motivo foi vocé ter ouvido uma étima histéria sobre o
trabalho que LCIF financiou - uma familia que conseguiu reconstruir a sua casa apds uma catdstrofe. Uma crianca que
passou por um exame de vistas e agora pode enxergar e frequentar a escola. Uma pessoa que foi detectada com diabetes
e estd agora recebendo tratamento.

Vocé tem a sua prépria histéria maravilhosa para contar sobre LCIF, e essa histéria ajudard a convencer os seus
companheiros a se unirem a vocé doando para LCIF e para a Campanha 100. Veja como vocé pode criar a sua propria
historia para contar:

® Pegunte a si mesmo: por que me tornei um Ledo? Por que ainda sou um Ledo hoje? Por que aceitei exercer
essa funcdo?

Identifique quais as causas globais que sdo mais apaixonantes para vocé

® Analise o caso para apoio a Campanha 100. Quais sdo as causas mais importantes para vocé?
¢ Quais as causas mais importantes para 0s seus companheiros e para a comunidade local?

mm Entenda o impacto de LCIF em sua comunidade

e Solicite informacGes sobre os subsidios recebidos e implementados em seu distrito ou distrito multiplo - vocé
e 0s seus companheiros podem até ficar surpresos com os valores doados por LCIF em prol da sua
comunidade! Visite https://lionsclubs.org/po/discover-our-foundation/mission.

* Saiba mais sobre o novo Subsidios para o Impacto de Distritos e Clubes junto a Comunidade - este subsidio
esta disponivel para os clubes que doarem uma quantia minima todos os anos para LCIF. Saiba mais em
https://lionsclubs.org/po/start-our-approach/grant-types/district-club-community-impact-grants

sl Pratique bastante e esteja preparado

e Use o guia de contar historias ao final deste manual para fazer anotacbes e organizar os pensamentos

e Pratique contar a sua histéria com o seu coordenador de LCIF de distrito, algum membro da familia ou amigo
de confianca.

¢ Antes de se reunir com os lideres do clube, pergunte se gostariam de saber sobre a Campanha 100 para que
possa se preparar devidamente.
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O que mais posso utilizar para ajudar a contar a minha histdria? Existem materiais disponiveis que eu possa
distribuir para os companheiros Ledes?

LCIF oferece varias ferramentas para ajuda-lo a compartilhar a sua propria histéria sobre LCIF e para que
a mensagem que estarad transmitindo permaneca na mente dos associados. Mostramos algumas
ferramentas que vocé pode acessar no website de LCIF, em https://lionsclubs.org/pt/resources-for-

members/resource-center, na aba Campanha 100 e Fundacdo:
. Cartdes de
. . Guias de
PowerPoints Livretos promessa de
Bolso ~
doagdo

Materiais adicionais estdo disponiveis mediante pedido. Entre em contato com o seu coordenador de LCIF
de distrito para obter mais informacd&es e para perguntar o que tem sido mais eficaz em seu distrito.

Lista de Verificagdo: O que vocé pode fazer

O Complete o guia complementar de contar histdrias contido ao final deste livro para ajuda-lo a preparar a sua historia
sobre a Campanha 100

O Analise os recursos disponiveis no website de LCIF e solicite materiais para o seu clube

O Pratique contar a sua histéria para o coordenador de distrito e para outros coordenadores de clube em sua regido

O Convide o seu coordenador de LCIF de distrito para fazer uma apresentacdo junto com vocé em uma reunido de clube

Q Verifique os programas de subsidios e o histdrico dos subsidios outorgados em seu distrito
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Etapa Dois: Elabore um Plano

Estou pronto para compartilhar a minha histéria no meu clube. O que
devo fazer entéo?

E importante ter um plano em mente para orientar o clube a ter sucesso em
apoiar LCIF e a Campanha 100! A elaborac¢do de um plano consiste de duas
etapas importantes:

o Analisar as estratégias recomendadas para angariagdo de fundos:
existem varias maneiras de apoiar a Campanha 100. Determine quais
serdo as mais eficazes para o seu clube.

e Estabelecer uma meta: decidir o nivel de impacto do seu clube é uma
das etapas mais faceis, porém, a mais vital. Vamos apostar alto!

EXPLORE IDEIAS SOBRE AS ESTRATEGIAS RECOMENDADAS PARA ANGARIAGAO DE FUNDOS

A angariacdo de fundos para a Campanha 100 é uma parte importante e essencial da sua funcdo - mas pode
ser algo simples e até divertido! Hd muitas maneiras de se envolver. Vocé sabe o que é melhor para o seu
clube ter sucesso, porém, caso seja novato neste cargo, oferecemos algumas sugestdées:

Comece pedindo apoio individual aos associados e incentive a participagdo ao longo do ano. Em muitas areas,
solicitar aos companheiros Ledes que fagam uma contribuigcdo pessoal serd a maneira mais facil e rapida de
arrecadar recursos. Pedimos que todos os Ledes considerem doar USS 100 todos anos — porém,
independentemente do valor doado, a participagdo de todos os Ledes é importante para o nosso sucessol
Convide todos os associados a doar para a nossa Fundagdo, sempre que houver uma oportunidade.

2

Trabalhe junto aos dirigentes do clube para determinar quando sera apropriado fazer uma
doagdo da tesouraria do clube. Vocé pode criar um grupo de doag¢des equiparadas dos
associados feitas a Campanha 100.

Assim que os associados e o clube assumirem um compromisso, faga contato com as empresas
locais e ndo-Ledes para solicitar apoio. Provavelmente, eles ficardo contentes em juntar-se a
vocé se verificarem que o clube e os associados estdo liderando o caminho em apoio a

Fundagao!

Vocé encontrara mais detalhes nas paginas 14 a 19 deste guia.
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Independentemente das estratégias de angariacdo de recursos que vocé escolher, lembre-se de que a participagdo
de todos é essencial. O nosso objetivo é angariar USS 100 anuais por associado, porém, a participagdo é o aspecto
mais importante para termos &xito. Sabemos que nem todos podem doar USS$ 100 por ano, mas é importante que
todos os Ledes oferecam apoio a nossa Fundagao. Isso significa que devem doar o que puderem, ndo importa o valor
- cada ddlar contal!

ESTABELECA UMA META

Todos os niveis de lideranca de LCIF - desde os coordenadores de LCIF de clube até os lideres de areas
jurisdicionais - deverdo estabelecer metas. O estabelecimento de metas € um componente essencial para o nosso
sucesso. Quando as metas sdo estabelecidas, sabemos que os LeGes atendem ao nosso chamado - e até excedem
as metas estipuladas!

Para alcangarmos a meta global de USS 300 milhdes, pedimos a todos os lideres Ledes que se esforcem para
alcangar a meta anual de USS 100 por associado no decorrer da campanha. Isso equivale a USS 2 semanais por
associado.

Talvez o seu clube ja faca doac¢des nesse nivel. Ou talvez muitos associados nunca tenham doado para a fundacdo.
Dependendo da situacdo do seu clube, selecione uma ou mais das realizacdes abaixo para dar inicio as suas

atividades neste ano:

100% de participacdo dos associados

A a participacdo é a chave do nosso sucesso!
eQuanto mais os Ledes participarem, maior impacto causaremos em nossas metas coletivas de
servigo.

e 100% de participacdo de pelo menos USS 100 por associado

*USS 100 - apenas USS 2 semanais - podem fazer a diferenca

*Os clubes que conseguirem realizar essa meta receberdo o reconhecimento de clubes
100/100!

Faca uma doacdo da tesouraria do clube ou patrocine um evento de angariagdo de recursos

*As doagdes da tesouraria do clube sdo uma maneira de mostrar coletivamente o apoio a LCIF
e a Campanha 100.

*Os eventos de angariacdo sdao uma excelente maneira de convidar a comunidade e divulgar a
sua mensagem de prestacdo de servicos.

mmm  Seja um Clube Modelo!

*Os Clubes Modelo sdo um exemplo para todos os clubes estabelecerem metas financeiras
desafiadoras e tentarem uma variedade de estratégias para alcanga-las. Em contrapartida,
eles recebem um maravilhoso reconhecimento.

e Aprenda mais sobre como ser um Clube Modelo!

Qualguer uma das metas terd um impacto no sucesso geral - porém, queremos incentiva-lo a apostar
alto e desafiar o seu clube a fazer o maximo possivel!
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Conforme vocé considerar quais as realizag@es que o seu clube alcangard neste ano, lembre-se:

1. A participagdo individual dos associados é a chave para o nosso sucesso. Pedimos a cada Ledo que
considere uma doacdo minima de USS 100 anuais, em todos os anos da campanha - apenas USS 2 por
semana (leia a pagina 14 para saber mais). Considere fazer com que a participacdo individual seja uma
das suas metas.

2. As doacdes a Campanha 100 sao elegiveis ao crédito para o titulo de CMJ e contam para o reconhecimento
da Campanha 100 e reconhecimentos vigentes de LCIF para o seu clube.

3. Convide o seu coordenador de distrito a ajuda-lo e aos seus dirigentes a determinar qual a meta que
poderd ser atingida neste ano. Ter a perspectiva de outra pessoa é sempre Util para pensar cada vez mais
alto!

Devemos estabelecer os mais altos patamares! Explique em detalhe sobre o que fazer para ser um Clube Modelo.

Os Clubes Modelo estabelecem uma meta média por associado de no minimo USS 750 no decorrer da campanha,
ou seja, aproximadamente USS 250 por associado por ano. Todos os fundos angariados de todas as fontes entram
na contagem para cumprir a meta do clube! Em compensacdo, o clube sera elegivel a um reconhecimento
excepcional, em trés etapas:

Cumprimento das
promessas e
compromissos de doagdo:
reconhecimento pessoal
e publico especial
adicional

RECONHECIMENTO PARA CLUBES MODELO

Média por Associado (PMA) ou
Nivel Total dos Fundos Arrecadados

Reconhecimento

Clube Modelo
(PMA de USS 750) e Reconhecimento por escrito (boletins, website, etc.)
200% Clube Modelo e Reconhecimento publico (tela de rolagem na Convencédo Internacional,
(PMA de USS 1.500) etc.)
300% Clube Modelo e Certificado e emblema de estandarte

(PMA de USS$ 2.250)
400% Clube Modelo

(PMA de $3.000) e Reconhecimento por escrito (boletins, website, etc.)
500% Clube Modelo e Reconhecimento publico (tela de rolagem na Convencdo Internacional,
(PMA de USS 3.750) etc.)
600% Clube Modelo e  Certificado, emblema de estandarte e aderego para estandarte

(PMA de USS 4,500)

PMA de USS 5.000+
Incrementos adicionais de USS 500
podem ser concedidos ou criados
conforme os clubes atingirem ou se
comprometerem com essas metas.

e Clube Modelo de Destaque

e Reconhecimento por escrito e publico, mais expansivo que os niveis
inferiores

e  Certificado, emblema de estandarte e aderego para estandarte

A média minima por associado de USS 750 parece ser muito elevada, mas lembre-se:
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1. Todos os fundos angariados desde 12 de julho de 2017 contam para a sua meta - portanto, vocé ja deve
estar na linha de frente!

2. Todos os fundos arrecadados de todas as fontes - ndo apenas as doacdes dos associados, contam para a
sua meta de Clube Modelo.

3. Oseuclube tem até o dia 30 de junho de 2022 para angariar fundos em alcance a meta estabelecida —
vocé ndo precisa alcancga-la em apenas um ano.

A tabela abaixo mostra um exemplo de como um clube com 30 associados pode tornar-se um Clube Modelo, com
espaco para vocé ver o que precisa ser feito para conseguir esse titulo:

CALCULO DE META PARA CLUBE MODELO: Minimo de US$ 750

EXEMPLO DE META PARA CLUBE MODELO: A META PARA O SEU CLUBE:
USS 750 x 30 associados = USS 22.500 USS 750 x = USS

N@ de doagdes x ; Ne@ de doagdes x valor ;

. " N Total previsto - Total previsto
Tipo de doagéo valor da doagdo da doagdo
DoagGes dos associados no
valor de USS 100 10x5100 »1.000 — ?
Doagdes dos associados no
valor de US$ 300 75300 $2.100 XS S
Novo CMJ (USS 1.000) 3x$1.000 $ 3.000 XS S
Renda aclvmda da 2%$ 4.000 $8.000 XS S
angariagdo de fundos e —
Doagdes da tesouraria do 2%$ 1.500 $3.000 XS S
clube e
Contpbuu;oes de empresas 4%$250 $2.000 XS S
locais T
DoNagoes individuais de ndo- 10x$ 100 $1.000 XS S
Ledes -
Total arrecadado no
AF2017-18 N/A $1.400 N/A S
Outras* S
Outras* S
Campanha 100
Total dos fundos angariados Us3 22,500 us3

*Sabemos que cada clube possui caracteristicas singulares. Registre aqui os esforcos especiais de angariagdo de fundos do seu clube para
verificar como ele contribuird para o sucesso da Campanha 100!

Se o seu clube estiver interessado em tornar-se um Clube Modelo, entre em contato com o coordenador de LCIF de distrito
para receber apoio adicional e enviar um formulédrio de compromisso que vocé pode acessar no website de LCIF.
Etapa Trés: Forme a sua Equipe

3 Sinto-me entusiasmado para comecar! Porém, estou preocupado, pois isso pode
Forme uma Equipe. Crie ser muita responsabilidade para eu liderar sozinho. Posso pedir a ajuda de outros
um comité para ajudé-lo a companheiros LeBes?

angariar fundos e faca um Lista de Verificagdo: O que vocé pode fazer
alcance comunitario. Existe uma funcdo para cada associado do seu clube na Campanha 100! As

. camgadnhas ofq%cem excelentea o) ort_unjd%des ara os associados assumirem
%
agbes sohmEResmMpdelod st Pareiiae © 6/4en Becd d9p Abstireiata piduagtanedenderbe

stima o potencial de cada estratégia de @ngariacao de reclirsos e pense em um objetivo a ser
novos papéis de lideranca. De fato, liderar os esforgos do seu clube é uma
i I
neste ano.  S&um exemplo a s.er .seg.wdo pellos. outros. c.lubes. 5 . .
O Escreva as suas principais estratégias e atividades e tente planeja-las de maneiras diferentes

sentegindieb sespoaisakilicdades ¥aaedidgentivado a convidar outros associados a se
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No papel de coordenador de LCIF de clube, vocé deve pensar em organizar um comité de clube para a Campanha
100. Oferecemos algumas ideias para os cargos no comiteé:

COMITE DE CLUBE DA CAMPANHA 100 FUNGOES E RESPONSABILIDADES

e Assume a responsabilidade pela direcdo dos trabalhos do clube
Assessor de clube da Campanha 100 referentes a campanha
e Pode ser exercido pelo coordenador de LCIF de clube

e Oferece apoio ao coordenador de LCIF de clube no envio das doagdes
Presidente, Secretario ou Tesoureiro e promessas de doagdo
e Ajuda a fazer um acompanhamento geral do progresso da campanha

e Assume a principal responsabilidade pelas doacGes individuais dos
Lider de Angariagdo de Fundos dos associados, incluindo doag¢des automatizadas

Associados e Apoia o coordenador de LCIF de clube fazendo solicitagcdes pessoais
aos associados

e Assume a principal responsabilidade de promover e garantir doacdes
de ndo-associados e empresas locais, incluindo doa¢des equiparadas
dos empregadores dos associados

Lider de Angariacdo de Fundos dos N&o-
Associados

e Assume a principal responsabilidade pelo planejamento e execucdo

Lider de Eventos de Angariagdo de Fundos dos eventos de angariacdo de fundos dedicados a Campanha 100

Quando selecionar as pessoas que melhor se enquadrem a essas fungdes, lembre-se das seguintes qualificacdes:

Aptos a dedicar
duas ou trés
horas por semana
em prol da
campanha
durante dois a
quatro meses

Dispostos a fazer
Dispostos a uma doagdo
aprender sobre

Comprometimento

com as causas da pessoal ou
LCIF e a defender Campanha 100 promessa de

as suas causas doagdo a
Campanha 100

Os costumes locais e o tamanho do seu clube determinardo os titulos dos cargos e o nimero de membros que
devem compor o comité - mas, certamente, vocé podera solicitar apoio adicional se achar necessario!

Qual o relacionamento que devo manter com o meu coordenador de LCIF de distrito?

Como coordenador de LCIF de clube, vocé faz parte de uma equipe global de lideres Ledes que faz uma conexdo
com a Fundagdo e oferece maneiras de as pessoas participarem como doadores, defensores das nossas causas e
voluntdrios. Os coordenadores de LCIF de clube sdo a nossa principal conexao com as comunidades:
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Conselho de

Curadores de
LCIF

oordenador
Geral da
Campanha Administradora

Executiva de LCIF

Vice-Coordenador
Geral da Campanha

Comité Internacional da Campanha

(Coordenador, Vice-Coordenador,
Coordenadores Eméritos, Lideres de Al)

(18) (30)

Comités Especiais

Lideres de Area (66)

Coordenadores de Distrito Multiplo
(150+)

Coordenadores de Distrito (700+)

Coordenadores de Clube (46.000+)

O seu coordenador de LCIF de distrito conta com vocé para engajar o clube e para cumprir a parte que Ihe cabe referente as
metas do distrito. Por sua vez, ele é um recurso para vocé, podendo fornecer orientagdo sobre estratégias de angariacdo de
fundos, compartilhar experiéncias de sucesso, manté-lo conectado a LCIF para apoio adicional, além de divulgar para outros
clubes e distritos o excelente trabalho que vocé executa.

Se vocé ainda ndo comecou a trabalhar com o seu coordenador de LCIF de distrito, tente manter um bom relacionamento com
ele:

Lista de Verificagcdo: O que vocé pode fazer

0 Identifigue os associados que estejam dispostos a oferecer-lhe apoio no direcionamento da

campanha

)\

‘ Responda prontamente aos pedidos sobre informacgdes
|

4

Participe de reuniGes presenciais com os seus colegas coordenadores, sempre que possivel

|
‘ Envie atualizacOes frequentes ao seu coordenador de LCIF de distrito

A
. Convide o coordenador de LCIF de distrito a participar de uma reunido de clube para fazer uma apresentacao junto com vocé

N
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Envie um e-mail ou ligue para o seu coordenador de LCIF de distrito para agendar um horario

regular para conversarem
Convide o seu coordenador de LCIF de distrito para participar de uma reunido no seu clube
Resuma e prepare atualizagGes regulares para o seu coordenador de LCIF de distrito
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Angarie Fundos

Eu sei que o nosso clube é muito generoso. Como posso ajudar o meu clube 4

. , ‘s ~ Angarie Fundos. Faca a
a atingir o seu potencial mdximo de doagbes? sanie Tt ¢
sua doagdo pessoal

primeiro. Depois, peca a

Os Ledes sdo generosos por natureza. Sdo os maiores apoiadores de LCIF e
também financiam os projetos dos clubes e outras inUmeras causas em suas R 8 e E aeie &
comunidades. Entretanto, sabemos que, mais do que nunca, precisaremos de Campanha 100 e oferecas
uma grande participagdo dos Ledes para conseguirmos cumprir as metas da Ihes maneiras de
Campanha 100. participar.

outras pessoas para se

No papel de coordenador de LCIF, vocé pode ajudar o clube a arrecadar fundos,
focando em quatro principais atividades:

Solicitar aos associados que fagam uma doagdo pessoal ou promessa de doagdo

Planejar eventos de angariagao com a renda revertida para LCIF

Considerar fazer uma doagdo diretamente da tesouraria do clube

Fazer uma conexdo com as empresas locais e ndo-Ledes convidando-os a se juntar ao clube em apoio a LCIF

= O

Vamos observar cada uma dessas estratégias:
1. ENGAJAMENTO DOS ASSOCIADOS

Convidar os seus colegas para fazer doagdes pessoais é uma das maneiras mais simples e rapidas de angariar
fundos substanciais para LCIF e para a Campanha 100. Os Ledes ja sdo propensos a apoiar LCIF — pois ela é a
nossa Fundacdo e existe para apoiar os servicos que os Ledes empreendem em suas comunidades. Aqui estdo
algumas dicas importantes que vocé deve ter em mente quando pedir aos seus companheiros que fagcam uma
doacgdo ou promessa de doagdo para a Campanha 100:

1

Faga a sua doagao pessoal primeiro!
Quando vocé assume um compromisso
pessoal primeiro, estara liderando pelo

exemplo, o que serve como convite
para que fagam o mesmo. Isso também

ajuda a aumentar a confianca dos
associados em LCIF.

Faga com que o processo seja
gerenciavel:

Peca que os LeGes se comprometam em
doar semanal ou mensalmente - uma
doagdo de USS 100 representa apenas

USS 8,33 por més.

Faga um convite oficial!
Certifique-se de que cada Ledo
preencha um formuldrio de promessa
de doagdo enviando-o a LCIF para ficar
registrado oficialmente.

Faga um apelo pessoal!
Reulna-se pessoalmente com cada
associado ou em pequenos grupos para
pedir que colaborem. Procure saber

Cause um impacto!

Ndo deixe de agradecer aos seus
companheiros LeGes pelo compromisso
e compartilhe o impacto que as doagdes

causam em LCIF.

quais sdo os interesses deles e inclua as
informagdes na sua solicitacdo.
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Estou pronto para solicitar uma doagdo dos companheiros Lebes em apoio @ Campanha 100? Quanto devo
solicitar?

Todos os Ledes sdo convidados a fazer uma doacdo minima de USS 100 anuais para a campanha —
uma doacdo total de USS 300. No decorrer de trés anos, esta doacdo equivalerd a apenas USS 8
mensais, ou USS 2 semanais.

Os Ledes receberdo reconhecimento individual referente @ Campanha 1007 As contribuicées a Campanha
100 contam para um titulo de Companheiro de Melvin Jones ou Companheiro de Melvin Jones Progressivo?

Sim! Todos que doarem para a Campanha 100 receberdo um distintivo comemorativo. Os doadores que
contribuirem com USS 300 ou mais receberdo reconhecimento adicional, conforme descrito na préxima
pagina. Todas as contribuicdes a Campanha 100 serdo creditadas a um titulo de Companheiro de Melvin
Jones ou Companheiro de Melvin Jones Progressivo.
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Reconhecimento
Imediato Reconhecimento na Efetivacao das Doagoes

Total das Doagoes

Individuais
A CAMPANHA 100 (mediante pagamento ou (disponivel mediante a FINALIZACAO EFETIVA da doag¢do ou promessa)
promessa)

Complemento para Distintivo Ledao que

USS 15.000 a USS Promove o Empoderamento Maisum  [B[0]

24.999 Certificado e Placa com apresentacio feita
publicamente

OF EMPOWERMENT

Complemento para Distintivo Ledo que

US$ 3.000 a USS Assume um Compromisso | OF COMMITMENT
14.999 MAIS Certificado e N o

Placa com apresentacgdo feita publicamente

Complemento para Distintivo

Ledo Dedicado MAIS um Certificado ‘ L LION OF DEDICATION

USS 1.500 a USS 2.999

Complemento para Distintivo

LION OF ACTION

USS$ 900 a USS$ 1.499 S| onnny | LedoAtuante
DISTINTIVO DE Complemento para Distintivo N ONDNESS
US$ 600 a US$ 899 DOADOR Ledo Caridoso
A CAMPANHA 100 =

Complemento para ‘ ‘
USS 300 a USS 599 Distintivo Ledo Servidor

Todos os outros doadores
(Doagdbes cumulativas de
USS 100+ a partir de
12de julho de 2017 a 30 de
junho de 2021)

Os reconhecimentos acima estdo disponiveis para doagdes tnicas ou para promessas de doagdo. Inclui lista no website de LCIF e Lista na Sala dos Doadores na
Sede Internacional reservada para doadores de USS 300+. Os itens de reconhecimento serdo enviados diretamente aos doadores, a menos que especificado em
contrdrio. Opgdes adicionais de reconhecimento para os DOADORES PERMANENTES estédo disponiveis conforme abaixo.

RECONHECIMENTO AOS DOADORES PERMANENTES

TODOS OS DOADORES A CAMPANHA 100 s3o reconhecidos no website
de LCIF (atualizado trimestralmente)

Disponivel apenas para os doadores que escolherem as opges Anual ou Mensal para DOACOES A CAMPANHA 100.
Inclui reconhecimento correspondente na lista acima.

FACA UMA PROMESSA: Inscreva-se para doar todos os anos da campanha e receba um ITEM A

Item A sendo As doagGes automatizadas estdo disponiveis em alguns paises e podem ser feitas por meio de
elaborado cartdo de crédito ou débito bancario automatico. Os doadores das outras areas podem doar

anualmente, utilizando todos os métodos aprovados. Enviaremos lembretes todos os anos.

DOE MENSALMENTE: Escolha uma opgéo de Doagdo Mensal Automatizada e receba também os
ITENSAeB
As doagBes mensais automatizadas estdo disponiveis em alguns paises e podem ser feitas
através de cartdo de crédito ou débito bancario automdtico. Inscreva-se no site
www.LCIF.org/Donate ou preencha o formulério de promessa de doagdo. Os valores totais
indicados nos formuldrios de promessa de doacéo serdo divididos em 12 parcelas iguais, com
cobranca mensal.

Item B sendo
elaborado
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Alguns associados do meu clube talvez possam fazer uma contribui¢éo significativa de USS 5.000, USS
10.000, USS 25.000 ou mais no decorrer dos anos. O que devo fazer? Eles receberdo reconhecimento
adicional?

Se vocé tiver um associado que possa fazer uma doacdo significativa (USS 5.000 ou mais a cada ano) para a campanha, entre
em contato com o seu Especialista Regional de Captagdo em LCIF para que ele possa oferecer-lhe assisténcia. Doag8es de USS
100.000+ e de USS 25.000+ recebem designacdo especial como Doadores Extraordindrios e Principais. Os Doadores
Extraordinarios e Principais assinam um formuldrio especial de promessa de doacdo e recebem reconhecimentos adicional
como principais contribuidores da campanha. Como todas as doac¢des dos associados do clube contam para o total da
angariacdo de recursos, uma doag¢do extraordinaria ou principal fara uma grande diferenca.

Como posso fazer uma solicitacdo de apoio de maneira eficaz?

E facil solicitar o apoio de um companheiro Ledo para a Campanha 100! Apenas lembre-se das principais dicas oferecidas nesta
se¢do:

1. Faca uma doagdo pessoal primeiro - os companheiros Ledes perceberdo a confianca que vocé tem em LCIF e seguirdo o
seu exemplo

2. Torne o processo facil — é muito simples fazer uma doacdo online em www.lcif.org/donate ou pelo aplicativo MyLion

3. Torne o processo gerenciavel - uma pequena contribuicdo mensal resulta em um grande valor, causando um impacto ainda
maior

4. Torne a experiéncia algo pessoal - faca uma conex3o entre a solicitacio e a sua paixdo pela Fundacdo. A sua atitude
influenciara os demais

5. Faca valer cada doagdo - assim que um Le3o estiver pronto para doar, lembre-se de documentar o compromisso feito

6. Cause um impacto - compartilhe histérias impactantes sobre o trabalho dos Ledes por meio da Campanha 100

Recomendamos que pratique como fazer uma solicitacdo de doagdo e as possiveis perguntas que possam surgir. A
seguinte linguagem pode ser moldada conforme a sua situagdo:

A SOLICITACAO:

“Gostaria de pedir que vocé se juntasse a mim em apoio a Campanha 100. Ndo sei da sua situacdo financeira, ou se vocé tem outros
compromissos com doagdes caritativas, mas eu sei da sua paixdo e compromisso com o servico Leonistico. Sera que vocé consideraria
fazer uma doacdo de apenas USS 8 por més, para chegar a um total de USS 300 em um periodo de trés anos?”

APOS A SOLICITACAO:

Fique em siléncio para que o seu
companheiro Ledo assimile o que vocé
acabou de falar. As pessoas precisam
de tempo para pensar.

Se a pessoa disser que quer PENSAR NO ASSUNTO: Certamente. Posso
entrar em contato com vocé na semana que vem?

Se o companheiro oferecer uma QUANTIA MENOR: Muito obrigado!
Depois, responda as perguntas de Todas as doacdes sdo importantes para a Campanha 100.
maneira apropriada.

Se a pessoa disser NAO: Eu compreendo. Existe alguma pergunta que

eu possa responder para vocé? Agradeco-lhe pela sua consideracdo.

Assim que fizer a solicitacdo sera importante fazer um acompanhamento. Uma documentagdo adequada referente a
doacdo permitira que o companheiro Ledo receba reconhecimento pelo compromisso demonstrado a Campanha 100.
Lembre-se de agradecer a pessoa, ndo importa a reacdo ao seu convite. Muitas vezes, um simples “ndo” quer dizer “ndo
agora”. E importante mantermos o relacionamento com a pessoal




2. PLANEJANDO EVENTOS DE ANGARIAGAO DE FUNDOS

O nosso clube gosta muito de realizar eventos de angariagdo de fundos, sendo que tivemos bastante sucesso ao
realizd-los. Podemos incluir eventos em nosso plano?

Os eventos de angariagdo de fundos sdo uma 6tima maneira de reunir os associados para momentos agradaveis e
divertidos! Além disso, eles sdo uma oportunidade maravilhosa para convidar ndo-Ledes que sdo membros da
comunidade para que saibam mais sobre o excelente trabalho dos LeGes e para se juntarem ao seu clube em apoio
a LCIF e a Campanha 100.

Nés sabemos que muitos clubes ja planejam e realizam diversos eventos de arrecadacdo de fundos, todos os anos.
Se esta é a primeira vez que vocé planeja esse tipo de evento ou se hd muito tempo vocé ndo planeja, oferecemos
as dicas abaixo:

Incorpore as causas
globais ao seu evento,
talvez como um tema
ou durante uma
apresentacdo especial.

Ofereca folhetos,
guias de bolso,
formuldrios de
promessa de doacdo
e outros materiais
para os participantes
levarem para casa.

Peca aos outros
associados para
ajuda-lo no
planejamento e
promogao do evento
- 0Ss Ledes gostam de
servir, sendo esta
uma excelente
maneira de se
envolverem ainda
mais.

<
L
=
@)
O
<
=
)
<
O
<
L

Esta é uma excelente
maneira de
demonstrar o trabalho
de LCIF em sua
comunidade.

vFORN ECA MATERIAIS
vCONVIDE OUTRAS PESSOAS

3. DOACOES DA TESOURARIA DO CLUBE

Nosso clube reserva fundos todos os anos para fins caritativos. Normalmente, fazemos uma contribuigcdo para
LCIF utilizando esses fundos. As doa¢des da tesouraria do clube podem ser dedicadas a Campanha 100?

Sim! Muitos clubes reservam fundos em suas tesourarias para doacles de caridade, e muitos deles
contribuem com esses fundos para LCIF. Essas contribuicdes sdo uma excelente maneira da lideranga do
clube decidir apoiar LCIF em nome dos associados.

Os clubes devem obedecer as regras e procedimentos padrdo para determinar que tipo de doagdo podem
fazer de suas tesourarias em prol de LCIF. As doag¢Bes da tesouraria do clube também incentivam doacdes
adicionais dos associados. Os clubes podem considerar fazer uma equiparacdo para certas doacdes
individuais dos associados, usando fundos da tesouraria do clube. Desta maneira, os associados podem
dobrar o seu impacto!

4. COMO INCENTIVAR O APOIO DE EMPRESARIOS LOCAIS E NAO-LEOES
Nossa comunidade local sempre oferece apoio ao nosso trabalho. Essa contribuicdo também conta?

Sim! Sabemos que muitos clubes mantém boas relacGes com empresas e individuos ndo-Ledes em suas
comunidades. Essas empresas ou amigos podem ja ter contribuido para um projeto de servigo ou evento de
arrecadacdo de fundos. Convidar o apoio dos membros da comunidade e grupos fora do seu clube também
€ importante para nos ajudar a alcancar as metas e continuar difundindo a conscientizacdo sobre o excelente
trabalho dos LeGes.
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Oferecemos algumas dicas abaixo para ajuda-lo a atrair o interesse das empresas e ndo-Ledes:

FAGA UMA CONEXAQ COM AS
CAUSAS GLOBAIS

Procure empresas ou industrias
gue tenham apoiado causas
semelhantes no passado ou cujo
negdcio esteja alinhado as nossas
Causas Globais

DOAGOES EQUIPARADAS

DEMONSTRE O IMPACTO

As empresas preferem concentrar
esforcos em suas proprias regides -
fornecer informacdes sobre como
LCIF tem viabilizado o servico local
pode incentiva-los a apoiar a
fundacdo por intermédio do seu clube

Muitas empresas fardo uma
equiparacdo das doacgGes feitas por
seus funcionarios a organizagées
beneficentes - peca aos doadores
para preencher um formulario de
doacdo equiparada fornecido pela
empresa

Lista de Verificacdo: O que vocé pode fazer

O Faga a sua doagdo pessoal ou promessa de doagdo para LCIF
o Considere fazer uma doagdo de USS 100 por ano durante trés anos - apenas USS 2 semanais ou
USS 8 mensais!
o Se vocé puder, considere fazer uma doacgao elegivel ao titulo de Companheiros de Melvin Jones
ou Companheiro de Melvin Jones Progressivo - ou faca uma doacdo equivalente para que outro
Ledo receba o titulo.
O Convide os companheiros LeGes a oferecer apoio a Campanha 100
o Comece com os associados do clube que poderiam doar para obter um titulo de CMJ ou CMJP
o Encontre-se pessoalmente com essas pessoas
o Se o seu clube tiver muitos associados, considere formar um comité para realizar essas visitas -
veja a secao “Como Formar a Sua Equipe” para mais informacdes
O Explore ideias para eventos de angariacdo de fundos ou pense em destacar e expandir um evento
anterior que ja oferece apoio a LCIF
o Se o0 seu clube deseja realizar varios eventos, considere formar um comité para ajuda-lo no
planejamento - veja a secdo “Como Formar a Sua Equipe” para mais informacdes
O Solicite uma reunido com os dirigentes do seu clube para discutir a possibilidade de uma doacdo da
tesouraria do clube
O Convide o seu CDM e CD a fazerem uma apresentacdo em uma reunido ou evento do clube
O Pesquise as empresas que ja oferecem apoio ao seu clube e verifique se as doagbes sdo geralmente
dirigidas a organizacGes que tenham como enfoque as nossas Causas Globais
O Pergunte aos associados se as empresas onde trabalham fardo uma doacdo equiparada para LCIF
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Vamos comecar!

Muito obrigado novamente por aceitar essa importante funcdo de lideranga. Vocé e o seu clube nos
ajudardo a chegar mais préoximo das nossas metas!

Esta é uma lista completa de verificagdo que vocé pode usar como referéncia:

Lista de Verificacdo: O que vocé pode fazer

O Complete o guia complementar de contar histdrias para ajuda-lo a preparar a sua histéria sobre a
Campanha 100

O Analise os recursos disponiveis no website de LCIF

O Pratique contar a sua histdria para o coordenador de distrito e para outros coordenadores de clube
em sua regiao

Q Verifigue os programas de subsidios e o histérico dos subsidios outorgados em seu distrito

O Faca a sua doagdo pessoal ou promessa de doacdo para LCIF

o Considere fazer uma doagdo de USS 100 por ano durante trés anos - apenas USS 2 semanais!
o Se for possivel, faca uma doacdo para chegar ao nivel do titulo de CMJ ou para o préximo nivel de
CMJP

O Escreva as razbes pelas quais vocé doa e porque os companheiros LeGes também devem doar

O Comece fazendo uma estimativa do potencial de cada estratégia de angariacdo de recursos e pense
em um objetivo a ser atingido

O Relna-se com os dirigentes do seu clube para discutir a meta estabelecida para chegar aos USS 100
por associado

O Analise as informacdes sobre Clubes Modelo no website e considere se o seu clube pode almejar
patamares mais elevados

O Escreva as suas principais estratégias e atividades de angariacdo e tente planeja-las de maneiras
diferentes

O Comece identificando os associados que possam ter as qualidades para integrar o comité da
campanha

O Agende contatos regulares com o seu coordenador de LCIF de distrito e convide-o a participar de
uma reunido do clube

0 Comece identificando associados que possam considerar doagdes em nivel de CMJ

O Solicite uma reunido com os dirigentes do seu clube para discutir a possibilidade de uma doacdo da
tesouraria do clube

O Explore ideias para eventos de angariacdo de fundos ou pense em dar um novo nome a um evento
anterior que ja oferece apoio a LCIF

O Pesquise as empresas que ja oferecem apoio ao seu clube e verifique se as doacdes sdo geralmente
dirigidas a organizacGes que tenham como enfoque as nossas Causas Globais

O Pergunte aos associados se as suas empresas fardo uma doacgdo equiparada para LCIF

Obrigado pela sua lideranca! Vamos mudar o mundo juntos!

Guia do Coordenador de LCIF de Clube
Pagina 20




Criando a sua Historia sobre a Campanha 100 - Um Guia de Contar Historias

19 Parte: Este guia o ajudard a criar a sua histéria sobre a Campanha 100. Quando vocé terminar, terd
um conjunto personalizado de anotagbes para orador, compilado e pronto para ser usado em
apresentagdes para a lideranca do seu clube e companheiros Lebes. Tais anotagbes podem ser
apropriadas para serem usadas na sua primeira reuniéio com os dirigentes do clube. Siga as instru¢ées
para raciocinar sobre as suas ideias, transformando-as em pensamentos curtos, de uma ou duas
sentengas por topico. Comegaremos com uma introdugdo sobre LCIF e sobre a Campanha 100.

O que é a Campanha 100 e o que ela significa para mim?

Minha apresentacado pessoal (meu nome, etc.):

Por que eu me tornei um Ledo:

O papel que LCIF desempenha em sua histdria Leonistica (como vocé enxerga LCIF impactando a sua vida
como Ledo):

Por que vocé esta entusiasmado em fazer parte da Campanha 100:

O que a Campanha 100 estara realizando:
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29 Parte: Agora, pense em como convidard os associados a se envolver na campanha e como vocé pode
ajudar.

Quais sdo as maneiras pelas quais os Ledes do seu clube podem oferecer apoio a Campanha 100?

Nosso clube e associados podem participar da Campanha 100 da seguinte maneira:

No papel de coordenador de LCIF de clube estarei ajudando o nosso clube das seguintes maneiras:

Tenho alguns materiais a distribuir, que nos ajudardo na fase inicial, como:
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39 Parte: Em seguida, vocé conversard com os dirigentes do clube sobre como estabelecer e cumprir uma
meta de angariacéo de recursos.

O que o nosso clube pode fazer para oferecer apoio & Campanha 100? Qual é o impacto de uma doagdo
individual?

O nosso clube pode ajudar a causar um impacto ao estabelecer uma meta do clube para este ano. O
estabelecimento de metas é importante porque:

J4 pensei na meta que poderemos estabelecer. Se vocé pensa que a meta é desafiadora, essas sdo as
razoes pelas quais penso que ela é viavel:

As doacdes individuais sdo muito importantes para o sucesso da Campanha 100. Vocé e todos os
associados podem liderar pelo exemplo, participando da seguinte maneira:

O nosso clube terd sucesso se tivermos um plano. Aqui estdo algumas ideias para comegcarmos:

Quando estivermos prontos, devemos comecar da seguinte maneira:
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49 Parte: Reconhecimento, Chamado a A¢do e Encerramento

Quais as oportunidades de reconhecimento que serviréo de impulso para mais atividades? Que chamado a
acdo motivard os lideres de clube a se envolverem?

Se vocé pensa que alguns associados podem sentir-se motivados pelo reconhecimento, temos novas
oportunidades de reconhecimento referentes a campanha:

Apenas como lembrete, as primeiras etapas sdo:

Antes de terminar, gostaria de enfatizar a razdo da Campanha 100 ser significativa e como ela beneficiard
0 nosso clube.

Juntos, temos a oportunidade de mudar o mundo. Muito obrigado pelo seu servi¢o e generosidade!
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